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ASOCIACION DE EMPLEADOS DE LA D. G. I. – SECCIONAL MAR DEL PLATA

BOLIVAR 4846 ( 7600 ) MAR DEL PLATA - PERSONERIA GREMIAL 462 - Tel. (0223) 474-4281

aedgimdp@speedy.com.ar
Mar del Plata, 30 de Junio de 2006

CIRCULAR INTERNA Nº 061/2006

SEMINARIO

NEGOCIACIÓN Y MANEJO DE CONFLICTOS


Atento que las funciones que desarrollamos nos someten a constantes conflictos, consideramos oportuno trasladar a los trabajadores de esta Dirección Regional, la invitación cursada por NUEVO PARADIGMA, a fin de participar en el Seminario de Negociación y Manejo de Conflictos.


Para mayor información, se transcribe al pie la propuesta de la organizadora, como así también destacamos que se convino con la misma un precio especial para los trabajadores de la AFIP, el cual asciende a $ 120 (Pesos: Ciento veinte) por persona.

COMISION DIRECTIVA
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Soluciones en capacitacion

Negociacién y Manejo de Conflictos.

La capacidad de manejar las diferencias e incrementar el poder de influencia

La efectividad que tenemos como lideres y en general el éxito en nuestra vida
profesional, dependen en gran medida de nuestra capacidad de influencia y de
manejar efectivamente las diferencias de puntos de vista e intereses para arribar a

nes que moldearén el futuro de nuestras relaciones y organizaciones.

Este seminario le permitira a traves de una serie de ejercicios practicos, casos de
estudio y sesiones de discusién, adquirir nuevas herramientas y técnicas para

‘manejar efectivamente el conflicto y conducir negoci

Dirigido a

nes mas exitosas.

Ejecutivos de Empresas y Profesionales con responsabilidades de conducir equipos de
rabajo, procesos de negociacion o mediaciones en procesos de confict,

Objetivos.

Fortalecer el anliis de escenarios de negociacion para desarrollr estrategias crealivas y

efectivas.

Conocer técnicas para manejar la reunion de negociacion con mejores probabilidades de
arribar a un acuerdo de muluo beneficio, y desarrolar vinculos de colaboracién de fargo

plazo.

Capacitadores:

Dr. Norberto Azzati
Postgrado en Direcciony
Comercializacion Estratégica (C.G.C.E).
CPN. (UBA).

Director de Deal Consultores —Firma que.
provee soluciones de capacitacion y
consultoria en desarrollo ejecutivo-
comercial. Agentes LIFO® Cono Sur. Entre
sus principales clientes: Alitris Inc.; Audi;
Boehringer-Ingelheim; BCRA.; Banco
Credicoop; Clarin; EDS;Telefonica de
Argentina; y Volkswagen.

Lic. Marina Francia
M.A. Analisis y Comportamiento
Organizacional (Management School,
Lancaster University, U.K)

Lic. Psicologia (UBA)

Programas de Desarrollo Gerencial y
Coaching Ejecutivo. Programas de
Integracién, Alineamiento y cambio
organizacional.

Infomarcién:

Fecha:7 y 8 de Julio

Horario:Viernes de 17:00 a 22:00 hs.
Sabado de 9:00 a 13:30 hs.

Lugar:Salén La Costa Hotel Torres de

Manantiales

Domicilio: Alberti 425

Mar del Plata

Informes y Reservas:54-223-495-4526

Teléfono:54-223-495-4526

E-Mail: paradigmacap@speedy.com.ar

Costo:150 pesos (LV.A. incluido)

www.nparadigma.com.ar // paradigmacap@speedy.com.ar
0223-495-4526 Il Jujuy 1935 1° Piso of. 2
Mar del Plata - Argentina
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